ANEXO II
Ficha de Inscripción
A. DATOS DE LA EMPRESA
1. Razón Social:
2. CUIT:
3. Domicilio:
4. Nombre y Apellido del responsable de la inscripción:
5. Cargo:
6. E-Mail:
7. Teléfono:
8. Celular:
9. Sitio Web de la empresa:
10. Facebook / Twitter
B. ACTIVIDAD ECONÓMICA DE LA EMPRESA
11. Año de inicio de actividades:
12. Cantidad de establecimientos (planta, oficinas, locales comerciales, etc.)
13. Personal Ocupado:
14. Negocio central & Área de Expertise:
15. Descripción del producto/servicio que produce su empresa
16. Rango de facturación anual (Resolución Sepyme 21/2010) – (Marque con una X donde corresponda)
Tamaño / Sector Industria Servicios
Microempresa (hasta AR$590.000)
Pequeña empresa (entre AR$590.000 y AR$4.300.000)
Mediana empresa (entre AR$4.300.000 y AR$28.300.000)
Gran empresa (más de AR$28.300.000)
C. COMERCIO EXTERIOR
17. ¿Cuenta con un Área de comercio exterior? Marque con una X e indique cuántas personas trabajan en el área. 
SI 
NO
…..
18. ¿Con qué frecuencia la empresa cierra negocios con clientes del exterior? (Marque con una X)
Entre 1 y 3 veces por año
Entre 3 y 10 veces por año
Más de 10 veces por año
19. Volumen de ventas externas (U$S) – (Marque con una X en el rango que corresponda) 
a. USD 0 – USD 50.000
b. USD 50.000 - USD 150.000
c. USD 150.000 - USD 300.000
d. USD 300.000 - USD 700.000
e. USD 700.000 - USD 1.000.000
f. USD 1.000.000 - USD 3.000.000
g. USD 3.000.000 - USD 5.000.000
h. USD 5.000.000 - USD 10.000.000
i. Más de USD 10.000.000
20. ¿Ha realizado alguna gestión Comercial en Israel?
SI
NO
En caso afirmativo indique en qué años y en qué marco
21. ¿Puede enumerar las contrapartes ideales con las que tiene interés de reunirse en ISRAEL? De no tenerlos identificados con nombre,  indicar sector.
22. ¿Conoce posibles Target de socios/partners con los que le interesaría reunirse en Israel? 
SI 
NO
En caso de conocerlos, detállelos. 
23. ¿Cuál es el perfil de Partner que busca y cuál es la contribución específica que busca de él? Indique niveles de asociación/partnership.
24. Identifique sus puntos más fuertes en una propuesta de valor. Ejemplo: Precio competitivo, Expertise, Únicos en el segmento. Etc.
25. Indique las razones por la cuál decide formar parte de esta actividad internacional en  particular
